
The Sales Force Solution !

SalesNet 4.0



Sales Net

La rete vendita è una risorsa primaria per ogni azienda. 

Sales.Net è la soluzione Trilance che riduce le distanze tra azienda e 

rete vendita e accelera i processi di business e gestione della stessa.

Ideale per il supporto vendite, Sales.Net offre anche unõinterfaccia 

Web per la rete vendita in cui consultare e gestire le attività con i 

clienti.

Modulare e scalabile fino a grandi volumi Sales.Net è la soluzione 

ideale per la gestione di reti vendita complesse.



Sales Net

Sales.Net offre la possibilità di accedere a tutte le informazioni su 

qualsiasi ôattoreõ della rete vendita semplicemente con un click.

Può essere integrata con sistemi di terze parti tramite plug-in 

programmabili

Gestisce tutto il ciclo di vita della rete vendita: dai colloqui, ai mandati, 

alle provvigioni.

Il modulo di Commissioning può essere scalato su diversi server per 

garantire il massimo delle performance.



Caratteristiche UNICHE

Molti strumenti di SFA promettonoé pochi mantengono !

Storicizzazione automatica informazioni

Audit delle informazioni principali 

Gestione Multi-Contratto dellõAgente

Definizione e gestione di più Canali per agente

Commissioning collegabile tramite plug-in a qualsiasi sistema  (CRM, Billing, ERP 

ecc)

Gestione Zone dal Continente al numero civico e per Canale.

Possibilità di calcolo punti per Canvass

Interfaccia VERAMENTE User Friendly !



Moduli del sistema

Gestione Anagrafiche Venditori

Commissioning Engine

Listini Provvigionali

Inviti a Fatturare

Sales Web portal



TrattativeSecurity

Provvigioni

TrattativeSecurity

Provvigioni

Documenti

Architettura del sistema

Contratti

Zone

Anagrafiche Rete Vendita

Produttività

Listini
Inviti a 

Fatturare

Sales Net WEB Portal

Reporting
Intranet 

Documentale

MS Office ®

Agenda

Datamax

Billing
ERP

Organigrammi

CanvassRecruitment



Gestione Rete Vendita

Gestione anagrafiche

Assegnazione di ruoli completamente configurabile

Å Agenti, 

Å Manager

Å Agenzie 

Å Altri attori della rete vendita (Ruoli)

Configurazione dellõorganigramma della rete vendita 

Gestione delle AREE (Per Via/Cap/Comune/Provincia/Regione/Nazione/Area)

Automazione documentazione contrattuale

Definizione policy di assegnazione visite ai Manager

Monitoraggio statistiche di vendita /customer care del singolo venditore

Gestione selezione e reclutamento (tramite Web)

Configurazione livelli di accesso al sistema Web


